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CTCP Thế giới số (DGW) 
Duy trì mức tăng trưởng khả quan trong quý 3 
 

Chúng tôi đã tham dự sự kiện Analyst Meeting Q3/2022 và ghi nhận một số thông tin về KQKD 

9T2022 cũng như triển vọng của DGW trong thời gian tới. 

 

 

 

 

 

  

Kêt quả kinh doanh Q3/2022 và 9 tháng đầu năm 

— KQKD quý 3 tăng trưởng tích cực với doanh thu thuần đạt 6,050 tỷ đồng (+59% YoY), và LNST 

đạt 180 tỷ đồng (+68% YoY). Luỹ kế 9 tháng đầu năm 2022, DGW đã hoàn thành 68% kế hoạch 

doanh thu với 17,984 tỷ đồng (+38% YoY), và 66% kế hoạch LNST với 528 tỷ đồng (+60 YoY). 

— Quý 3 là quý cao điểm của thị trường laptop, mặc dù nhu cầu tiêu dùng có sự sụt giảm, song 

doanh thu của mảng này ghi nhận tăng trưởng 33% YoY. Các sản phẩm ĐTDĐ tăng trưởng 

mạnh mẽ 74% nhờ sự gia tăng thị phần của Xiaomi và đóng góp doanh thu từ các dòng 

iPhone.  

— Doanh thu của nhóm hàng thiết bị văn phòng tăng gấp đôi so với cùng kỳ, trong khi nhóm 

hàng tiêu dùng giảm 22% do nhu cầu suy giảm trong quý này. Từ quý 3/2022, DGW cũng ghi 

nhận thêm doanh thu của 2 thương hiệu mới là Whirlpool và TV Xiaomi. 

— Trong bối cảnh diễn biến tỷ giá phức tạp, DGW đã có những biện pháp nhằm giảm thiếu rủi 

ro như thanh toán ngay với các nhà cung cấp để được hưởng mức chiết khấu, hạn chế nợ USD. 

BLĐ cũng cho biết sẽ chuyển một phần biến động tỷ giá sang khách hàng, tuy nhiên chúng 

tôi cho rằng việc tăng giá sản phẩm có thể làm cầu tiêu dùng sụt giảm. 

 

 

Tiếp tục mở rộng theo chiều ngang thông qua việc hợp tác thêm nhiều đối tác mới 

— Trong quý 3, DGW đã bắt đầu phân phối sản phẩm điện thoại của TCL và sản phẩm thiết bị 

gia dụng của Whirlpool (tủ lạnh, máy giặt, máy sấy, tivi…). Bên cạnh đó, công ty cũng hoàn 

tất giao dịch mua 49% cổ phần của công ty Achison Việt Nam, đây là công ty chuyên phân 

phối các sản phẩm bảo hộ lao động và thiết bị công nghiệp. BLĐ đánh giá ngành hàng này có 

nhiều tiềm năng ở thị trường Việt Nam, mục tiêu doanh thu của Achison cho năm sau là trên 

1,000 tỷ đồng. 

— Hiện DGW cũng đang phát triển kênh B2B, kết hợp với chủ đầu tư của các dự án bất động sản 

để bán các sản phẩm đồ gia dụng (home appliance). Theo đó, công ty sẽ tham gia thầu các 

chủ đầu tư khi họ cung cấp những căn hộ hoàn thiện 100%. Tuy nhiên xu thế giao nhà hoàn 

thiện vẫn chưa phổ biến, chủ yếu là giao nhà thô nên DGW sẽ tập trung vào việc tận dụng 

database khách hàng của chủ đầu tư nhiều hơn. 

— Đối với mảng dược phẩm, công ty cho biết vẫn đang tiếp tục làm việc với các đối tác, song 

hiện vẫn có vướng mắc về giấy phép. Dự kiến mảng dược phẩm sẽ tăng trưởng mạnh mẽ từ 

cuối năm 2023, tiến tới mục tiêu đưa mảng dược của DGW vào Top 3. 

 

 

 

 

 

 



    

 

 

 Triển vọng kinh doanh Q4/2022 và các năm tới 

— Theo DGW, doanh thu tháng 10 chưa đạt được kỳ vọng, đến từ 2 nguyên nhân chính: (1) nhu 

cầu với các sản phẩm laptop đã hạ nhiệt do đã qua mùa back-to-school; (2) nguồn cung 

iPhone 14 bị thiếu hụt khoảng 20% so với kế hoạch do các dòng máy Pro/Pro Max bán chạy 

hơn dự kiến. Tuy nhiên trong các tháng tới, nguồn cung sẽ quay trở lại bình thường.  

— Quý 4 là quý cao điểm khi nhu cầu về sản phẩm iPhone 14 vẫn lớn, bên cạnh đó mùa World 

Cup cũng sẽ giúp doanh thu của sản phẩm TV Xiaomi tăng mạnh. DGW dự kiến doanh thu quý 

4/2022 sẽ đạt 7,500 tỷ đồng (-5% YoY) và LNST đạt 300 tỷ đồng (-8% YoY), giảm nhẹ so với mức 

nền cao kỷ lục của quý 4 năm ngoái. 

— Hiện nay các sản phẩm của Apple và Xiaomi đang đóng góp vào khoảng 60% doanh thu của 

DGW và vẫn duy trì mức tăng trưởng tốt, đặc biệt là Apple đang giành thêm thị phần từ thị 

trường hàng xách tay. Công ty sẽ tiếp tục tìm thêm những đối tác mới để duy trì tốc độ tăng 

trưởng 25% trong những năm tới.  

 

 

Biểu đồ 1. Doanh thu và lợi nhuận ròng (YoY)  Biểu đồ 2. Doanh thu theo ngành hàng qua các năm 

     

 

 

 Nguồn: DGW, KBSV  Nguồn: DGW, KBSV 

  

 

Biểu đồ 3. Chỉ số sinh lời  Biểu đồ 4. Chỉ số hoạt động 

   

 

 

 
Nguồn: DGW, KBSV  Nguồn: DGW, KBSV 
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Hệ thống khuyến nghị   

 

Hệ thống khuyến nghị đầu tư cổ phiếu 

(dựa trên kỳ vọng tăng giá tuyệt đối trong 6 tháng tới) 
  

Mua:  

+15% hoặc cao hơn 

Nắm giữ:  

trong khoảng +15% và -15% 

Bán:  

-15% hoặc thấp hơn 
 

Ý kiến trong báo cáo này phản ánh đánh giá chuyên môn của (các) chuyên viên 

phân tích kể từ ngày phát hành và dựa trên thông tin và dữ liệu thu được từ các 

nguồn mà KBSV cho là đáng tin cậy. KBSV không tuyên bố rằng thông tin và dữ liệu 

là chính xác hoặc đầy đủ và các quan điểm được trình bày trong báo cáo này có thể 

thay đổi mà không cần thông báo trước. Khách hàng nên độc lập xem xét các 

trường hợp và mục tiêu cụ thể của riêng mình và tự chịu trách nhiệm về các quyết 

định đầu tư của mình và chúng tôi sẽ không có trách nhiệm đối với các khoản đầu 

tư hoặc kết quả của chúng. Những tài liệu này là bản quyền của KBSV và không 

được sao chép, phân phối lại hoặc sửa đổi mà không có sự đồng ý trước bằng văn 

bản của KBSV. Nhận xét và quan điểm trong báo cáo này có tính chất chung và chỉ 

nhằm mục đích tham khảo và không được phép sử dụng cho bất kỳ mục đích nào 

khác. 

    

Hệ thống khuyến nghị đầu tư ngành 

(dựa trên kỳ vọng tăng giá tuyệt đối trong 6 tháng tới) 
 

Khả quan: 

Vượt trội hơn thị trường 

Trung lập: 

Phù hợp thị trường 

Kém khả quan: 

Kém hơn thị trường 
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